
Por que comercializar e se especializar em

soluções de Segurança Microsoft?

Entenda os benefícios do programa de canais da Microsoft, oportunidades e 

como a ScanSource apoia seus parceiros Segurança Microsoft.

Microsoft Security





Investimentos e incentivos de parceiros
Oportunidade para parceiros durante o ciclo de vida de compra de soluções de Segurança da Microsoft
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Incentive os clientes a 

procurar soluções e provar o 

valor da solução de Segurança 

Microsoft

Facilite as 

movimentações de 

compra do cliente 

através dos programas 

de incentivo da 

Microsoft e POCs.

Receba investimentos 

em dinheiro através 

do programa de 

canais da Microsoft

Acelere os resultados
Seja reconhecido como um parceiro especialista em Segurança Microsoft e obtenha apoio financeiro 

e técnico para entrega de soluções aos seus clientes, se diferenciando no mercado. 

Integre soluções nos 

ambientes do cliente e 

aumente o consumo de 

soluções de Segurança.



Incentivos de Segurança para FY22

Campanha de 

licença/seat

Aumente seus ganhos combinando incentivos

Além do valor de vendas, a comercialização de soluções de Segurança pode 

gerar um incentivo de até 9% (4% de MW & Security + 5% de Produtos 

estratégicos) sobre os valores Microsoft, mais US$2 por licença 

comercializada. 

*Este ativo serve apenas para fins de referência, como uma visão geral das oportunidades de incentivo disponíveis. As informações do programa estão sujeitas a alterações. Todos os detalhes e requisitos do programa são estabelecidos no guia do programa 

aplicável e no contrato de parceiro e estão sujeitos a estes. Acesso o Partner Center da Microsoft para mais informações.



Mostre valor ao seu cliente



Programa Cloud Service Provider (CSP) da Microsoft e parceria 

ScanSource

ScanSource Cloud

Modelo de negócios do Cloud Solution Provider

Você, parceiro.

• A ScanSource disponibiliza as ferramentas e 

estruturas necessárias para que seus 

parceiros entreguem soluções Cloud 

Microsoft. Faturamento, suporte, marketplace

• A ScanSource não comercializa as soluções 

para clientes finais. Isto é, o cliente é seu.

• Parceiro no centro. O sucesso dos nossos 

parceiros e de seus clientes é o que nos 

move.

• A ScanSouce disponibiliza um portal 

marketplace para você, com todas as 

soluções a serem comercializadas (M365 e 

Azure). Licenças são comercializadas por 

assinatura mensal ou anual. Você escolhe se 

o faturamento será direto para seu cliente 

ou para sua empresa.



Próximos passos

Já é parceiro Microsoft CSP e quer saber mais sobre os incentivos Microsoft?
Acesse o formulário abaixo para receber mais informações sobre o tema e falar com um especialista:

https://forms.office.com/r/tZSxu6Lv2G

Ainda não é um parceiro Microsoft e quer começar a comercializar produtos

e soluções?
Os Acesse o formulário abaixo para que possamos coloca-lo(a) em contato com o nosso time de Onboarding Microsoft:

https://forms.office.com/r/kJGicR7PVy

Para comercializar produtos Microsoft CSP e receber incentivos, é necessário estar cadastrado como parceiro no Microsoft 

Partner Center e inscrito nos programas de incentivo.

https://forms.office.com/r/tZSxu6Lv2G
https://forms.office.com/r/kJGicR7PVy
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Obrigado.

Solicite apoio a um especialista de segurança Microsoft

microsoftcsp@scansource.com


